Passt Ihre Geschaftsidee
auf den Markt?

Der Kramer Businessplan bringt Antworten



Ebnet den Weg
zum Erfolg

Glickwunsch! Sie sind bei der erfolgreichen
Umsetzung lhrer Geschaftsidee einen ent-
scheidenden Schritt weiter!

Fakt: Ein guter Businessplan kann den Erfolg
lhrer Geschaftsidee oder lhres Unternehmens
am Markt nachhaltig steigern!

Fakt: Kramer erstellt flr Sie einen individuellen
und detaillierten Businessplan in erstklassiger
Qualitat fur einen fairen Preis!

Fazit: Unternehmerinnen und Unternehmer,
die mit dem Kramer Businessplan arbeiten,
bestatigen Ihnen das!




Viele Wege fithren

uber den Businessplan

Es gibt keinen Grund, keinen Businessplan zu erstellen. Sie er-
hohen nicht nur die Chancen, mit |hrer Geschaftsidee oder lhrem
Unternehmen langerfristig erfolgreich am Markt zu bestehen.

Mit einem guten Businessplan Giberzeugen Sie auch potentielle
Geschaftspartner, Geldgeber, Behdrden oder Vermieter.

Die Anwendungen und Vorteile
eines Businessplans sind vielfaltig:

Firmengriindung

Eine gute Geschéftsidee ist zwar wichtig, aber
mit ihr allein haben Sie noch nichts gewonnen.
Der Weg von der Idee bis zur erfolgreichen
Unternehmensgriindung ist lang und will geplant
sein. Ein Businessplan ist fiir diesen Weg das
beste Werkzeug.

Er zeigt systematisch und nachvollziehbar

auf, wie lhre Geschéftsidee im Markt be-

stehen kann und welche finanziellen und

personellen Ressourcen dazu notwendig sind.

Er dient IThnen als Kontroll- und Leitinstru-

ment, um friihzeitig Risiken oder Fehl-

entwicklungen zu erkennen - und darauf

zu reagieren.

Die Investition in einen guten Businessplan

lohnt sich! Dank des modularen Systems

des Kramer Businessplans profitieren

auch Einzel- und Kleinstunternehmen von

moderaten Kosten.

Investorensuche / Kreditantrage

Jede Bank und jeder Investor verlangt heute
einen Businessplan, bevor sie Geld sprechen
oder in ein Unternehmen investieren. Der
Kramer Businessplan ist auf der Suche nach
geeigneten Geldgebern |hr Gberzeugendes
Verkaufsargument. Informativ, individuell und
Uibersichtlich gestaltet beweist er auf einen Blick,
was |hre Geschéftsidee oder |hr Unternehmen zu
leisten vermag.

Die wiederholt positiven Riickmeldungen von
Banken und Kreditinstituten geben uns recht.

Internes Analysetool

Auch bestehende und erfolgreiche Unternehmen
erhalten mithilfe eines Businessplans schnell und
effizient entscheidungsrelevante Informationen.
Zum Beispiel bei organisatorischen oder
strategischen Veranderungen, bei anstehenden
Investitionen, bei der Einflihrung neuer Produkte
oder Technologien oder beim Aufbau neuer Ver-
triebswege.

Darliber hinaus kann ein Businessplan ein
begleitendes Instrument sein fiir:
Unternehmensnachfolge
Unternehmensverkauf und -libernahme
Fusion, Expansion, Sanierung
Neuausrichtung
Kooperationen

Partnerschaften und Bewilligungen

Wenn Sie auf der Suche nach Geschéftspartnern
sind oder wichtige Bewilligungen bei Behérden
einholen missen, erhéhen Sie lhre Chancen mit
einem Kramer Businessplan massgeblich. Es
kénnen Immobilienvermieter, Leasingfirmen,
Lieferanten und andere Vertragspartner sein, die
vor Vertragsabschluss mehr tber Ihr Business
erfahren wollen. Der Kramer Businessplan ist
das geeignete Instrument, das Sie einem erfolg-
reichen Vertragsabschluss naher bringt.

Darum lassen sich Unternehmer*innen von Kramer

ihren Businessplan schreiben:
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Modular und individuell

Sie erhalten einen Businessplan, der genau auf
Sie, Ihre Geschaftsidee, Ihr Unternehmen zu-
geschnitten ist. Sie kennen lhre Zielgruppe und
den Markt bereits? Sie haben Ihre Mitbewerber
schon eingehend analysiert und mochten den
Fokus auf die Finanzplanung legen? Sie sollten
fur nichts bezahlen, das Sie nicht auch wirklich
bendtigen. Der modulare Ansatz erlaubt uns,
den Umfang Ihres Businessplans und somit auch
den Preis auf Ihre individuellen Bediirfnisse an-
zupassen.

&

Personliche Beratung

Wo Kramer drauf steht, steckt auch Kramer
drin: Ich erarbeite und schreibe Ihren Business-
plan personlich und stehe lhnen wahrend des
gesamten Projekts beratend zur Seite. Nutzen
Sie meine Erfahrung als Unternehmer und
Finanzspezialist, um |hre Geschéftsidee, hr
Start-up, Ihr Unternehmen erfolgreich an den
Markt zu bringen. Selbstversténdlich beantworte
ich auch nach Fertigstellung Ihres Businessplans
lhre Fragen.
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Verlassliche Aussagen und Zahlen
Auf die berechneten Zahlen und erhobenen
Daten in Ihrem Businessplan kénnen Sie sich
verlassen! Mit sorgfaltig ausgesuchten Daten-
quellen, langjahriger Erfahrung und intelligenten
Tools erzielen wir ein Maximum an Qualitat. Zu-
dem flihren wir nach einem Auftrag gemeinsam
mit [hnen eine Qualitatskontrolle durch und be-
arbeiten die Daten bei allfélligen Abweichungen
kostenlos nach.

i

Faires Preis-Leistungsverhaltnis

Bei Kramer bezahlen Sie ,nur’ fiir das, was Sie
erhalten: einen sorgfaltig und personlich aus-
gearbeiteten Businessplan. Sie bezahlen also
ausschliesslich Aufwand - keine zusatzlichen
Nebenkosten: transparent, fair, Gibersichtlich.
Darum finden Sie ein vergleichbares Angebot
kaum irgendwo zu denselben Konditionen.
Machen Sie den Vergleich!

Hochwertiges Design

lhr Businessplan ist mehr als lhre Visitenkarte:
Sie widerspiegelt Ihre Geschaftsidee oder Ihr
Unternehmen gegen aussen - nicht nur inhalt-
lich, sondern auch optisch. Dies ist wichtig, wenn
Sie Geldgeber, Partner, Mitarbeiter, Lizenzgeber
und andere Stakeholder liberzeugen wollen.

Ein Kramer Businessplan bericksichtigt bei

der Form und der Gestaltung immer auch |hr
individuelles Business.



Die Module des
Kramer Businessplans
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Modul Modul
Basis Marketing

In immer starker umkampften,
individualisierten und digi-
talisierten Markten kann ein
lberzeugendes Marketing-
konzept das Ziinglein an der
Waage spielen. Es Uberrascht
somit nicht, dass Banken

und Kreditinstitute wie auch
Investoren heute verstarkt ihr
Augenmerk auf den Marketing-
plan der Antrage richten.
Grund genug, ein detailliertes
Marketingkonzept in die Er-
arbeitung des Businessplans zu
integrieren.

Mit dem Basismodul des Kramer Businessplans erhalten
Sie alle relevanten Informationen fir die Griindung oder
die Analyse Ihres Unternehmens. Je nach Ausrichtung
oder Bedarf lasst sich das Basismodul um weitere fir
Ihr Geschaftsvorhaben wichtige Module wie dem Modul
Marketing, dem Modul Marktanalyse und/oder dem
Modul Konkurrenzanalyse erweitern - individuell, wie
versprochen. Mit dem Basismodul erhalten Sie diese
sorgfaltig ausgearbeiteten Inhalte:

Geschaftskonzept
Management Summary
Geschéftsidee
Unternehmung
Produkte &
Dienstleistungen
SWOT-Analyse

Finanzplan
Umsatz & Kosten
Investitionen &
Finanzierung
Break-even Analyse
Payback Analyse
Szenario Analysen
Erfolgsrechnung

Im Marketingmodul des
Kramer Businessplan
enthalten sind:

Bilanz : )
Mittelflussrechnung Zielgruppen/Zielkunden
(Cash Flow) Unternehmensstrategie
Kennzahlen Produkt-, Preis- und
Anhang Distributionspolitik

Kommunikation

(Online- und Offline Aktivitaten)
Marketing Planung
(logische, zeitliche
Abhéngigkeiten)

Marketing Kontrolle
(Einsatz der Ressourcen)

Modul
Marktanalyse

Die Marktanalyse stellt Ihr
Marktumfeld méglichst objektiv
und neutral dar. Dies ermog-
licht Ihnen, lhre Positionierung
im Markt zu prifen und sie,
falls sinnvoll, an die spezi-
fischen Marktgegeben-

heiten anzupassen. Fir die
Analyse |hres spezifischen
Marktes recherchiere ich in
verschiedene Richtungen:

Ich kontaktiere Gewerbe-,
Branchen-, Wirtschafts-,
Fach- oder Berufsverbande,
beziehe Daten von Markt-
forschungsinstituten, dem
Bundesamt fiir Statistik und
zahlreichen weiteren Infor-
mationsquellen, um ein viel-
schichtiges Bild zu erhalten.

Abhangig von lhrem Zielmarkt
kann Ihnen die Marktanalyse
wertvolle Informationen liefern
zu:
Marktanteile, Absatz,
Umsatz
Marktabgrenzung,
Marktsegmentierung
Raumliche Eingrenzung
(Regional, Land, International)
Rahmenbedingungen,
Markteintrittshirden
Tendenzen, Trends,
Konjunkturausblick

Modul
Konkurrenzanalyse

Die Konkurrenzanalyse kann
lhnen bei der Ausrichtung
lhrer Geschéaftsstrategie
sehr nutzlich sein: Suchen
Sie eine Nische neben lhrer
Konkurrenz? Wollen Sie die
Nummer eins auf dem Platz
angreifen? Die Konkurrenz-
analyse hilft Ihnen diese
und weitere Fragen zu be-
antworten:

Wer sind meine poten-
tiellen und tatsachlichen
Konkurrenten?

Wie sieht ihr Angebot aus?
Was machen sie besser?
Wie sind die Zahlungs- und
Lieferbedingungen?
Gewahren sie Rabatte oder
Sonderangebote?

Auf welche Zielgruppen
konzentrieren sie sich?

Ist mein Standort wirklich
geeignet?

Welche Nische kann ich
besetzen?

Stimmt meine Preispolitik?
Kann ich mich mit meinem
Marketingkonzept hervor-
heben?



Medizinaltechnik (Start-up)

«Es macht riesigen Spass mit Patrick zu arbeiten,
weil er sehr strukturiert und mit klarer Organi-
sation arbeitet und am Ende effizient abliefert.
Patrick hat einige fiir uns besonders wichtige
Zeit in die Finanzen investiert. Sein Beitrag ist
hier besonders wertvoll, weil er extrem viel
Erfahrung in dem Bereich hat. Insofern sind wir
mit der Zusammenarbeit wirklich sehr zufrieden
und kénnen Patrick nur warmstens weiter-
empfehlen.»

Dr. Sophia Borowka, Geschaftsfiihrerin Caressoma AG

08 Assumptions
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05 marketing & sales

Strengths

Opportunities

Threats
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04 Market

Highly Attractive Market

Expenses on injuries of elite We help to save annuallyk

atlethes:

us: SR us:

*1 billion USD Focus on T §- 79" million USD

Europe: lower limp: Europe: '
® % billion USD & 0 - asd™ million USD

l“% of injuries

sperla rundeu Isgograf la-
jera medium del all mrea

An pro esse aliquands, adhuc summo
ceteros vim ne, an guaestio appellan-
tur contentiones qui. Ut mei delenit.

 28% lorem peum, £0% apliquods
sim e plctia libyst 50% charia
1 408 lorem ipsum, 4075 axpliquod
sim ese plictia tibust 50% chadn
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05 Marketing & Sales

5.1 Our Target Customer Group

Inustrum idellis sustibus, odipsa quodis mincit,
omnimusam ad magnihi:

@ Business-to-Customer (B2C)

» Dolor ma aut vendi delenti oraersped eum ut
fugit fuga. Et fuga. Xim ius dolupta si dempo-
ribust ut a nimet aliquatet fuga.

5.2 Target Customer Group Benefits

The problems with injuries:

Doctors & Medical Staff . Tem es eum eatem faciis nor

Market Growth and Trend

New product lines
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Market growth
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Terferibus mod mo
eosse voloreic tem
landebi tatempore
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The important drivers for
growth
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Fahrrad Fachgeschift

«Patrick Kramer hat mir nach einem kurzen, sehr
konstruktiven Interview einen hervorragenden
Businessplan erstellt, den ich im Zuge meiner
Firmengrindung sehr gut nutzen kann. Ich

bin ab dem Resultat sehr zufrieden. So konnte
ich mich auf andere Tasks meiner Griindung
konzentrieren. Die Kosten dafiir waren ebenfalls
unvergleichbar giinstig. Ich wiirde den Business-
plan sofort wieder von Patrick Kramer erstellen
lassen.»

Marco Suozzi, Inhaber Gimmelei GmbH

03 Produkte und Dienstleistungen
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1 1 Break-even Analyse

Break-even Punkt

MNonet velit pores as doluptatur. Qui omnis nobiscium
Inventiae idusaperum facimpor sed moluptaque poribust
voleres cimpor sitature pra accum nus nullaci andusan
iminisimodit lautatur, od erferit rem alit ut omnimodi re
consequia idi:

Produkt/Dienstleistung Umsatz %
Produkt A

Produkt B -

!)iemilclslun; 3 B - e
ToalUmsatz - -
Fixe Kosten

Ut ut res untintem exped untempaorem qui is dis re,
toreperit vendignias re volesequam, sim qui dicimpo
remquae peribus des dolorre que nit unt resto consequi-
di beatem serumque ari optatus nam, aut suntorrum.

Variable Kosten

Pores as doluptatur. Qui omnis nobiscium inventize ide-

saperum facimpor sed moluptaque pori bust volores cim-
por sitature pra accum nus nullaci andusan imiRisimant

lautatur, od erferit rem alit ut omnimodi re consequia il
corpore.

Total Kosten

Peribus des dolorro que nit unt rasto consequici beatem
serumgue ari optatus nam, aut alitate clumgue suntos
rum aut et magnimusam quae digendi non cum lamsus,
eu.

Gesamtumsatz

Tem fugit quatqui unt occum rehendit Ut ut res uritintem
exped untemporem qui is dis re, toreperit vendignias.

stz in CHE

1 2 Payback Analyse

Payback (=Amortisationszeit)

His ipsum saepe viderer ad, tantas pertinacia mel eu. Ne
sed guaeque laoreet rationibus, habeo invidunt democri-
tum in vel, mundi numguam deterruisset vel no dolupta-
tur. Qui omnis nobiscium.

Payback erreicht im:

4 » Jahr

Anfangsinvestitionen

Peribus des delormo que nit unt resto consequidi beatem
serumgue ari optatus nam, aut alitate ctumgque suntor-
rum aut et magnimusam guae digendi non cum lam sus.

2019 2020 2021
Abzinsungsfakior 1.00000  0.97087  0.94260
Finanzierang e ] o
Met Free Cash Flow . - -
Verbleibende Amortisation s o



Yogastudio

«Die Kompetenzen, das hohe Engagement

und die Leistungen von Patrick Kramer haben
mich sehr liberzeugt. Obwohl die Materie Yoga
fir Patrick Kramer neu war, hatte ich inner-
halb kurzer Zeit einen sehr umfangreichen,
detaillierten und plausiblen Businessplan in
der Hand. Ich wiirde Patrick Kramer jedem
Neugriinder weiterempfehlen.»

Renate Schwarber, Inhaberin Yoga Mandira

] »

09 Szenario Analysen

n

10 ertaigsrechnung, Bitanz, Cash Flow 10 ertolgsrechnung, Bitanz, Cash Flow
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03 Marktanalyse

Marktumfeld - Schweiz

Magnam, nis parchit asseque voluptatur, sit ipsunt quosa
voles et quis sunt aut quos aut accusan ditibus ciisquae
nitibus ate netur accat.

Atentii ssitend itiorep tatiae voluptati te volorro volupta
temporiam, vero vent fugitas nobitas simusdamt nihil-
laut eaquatur senimus modis velendeligni doluptae et.

Mandira

Andere Yogastudios: Occus reperferi optur sunt odigeni
enducipsa senimo qui nobitioria volorum aribus pe vel-
laut volende liaest, nobitat ibusam eaquia vellaut quatur
Occus reperferi optur sunt odigeni enducipsa senimo
qui nobitioria volorum aribus pe vellaut volende liaest,
nebitat ibusam eaquia vellaut quatur.

Yoga Gemeinschaften: Estia quas nienis exerfernam no-
bit prepe nossimus et atusant volesciti demporr ovilemo
lenditi odit ex estibus aut alitatur sam 2 s sum sumgee
pos nihille nimiliq uoditatatio. Narn, aut evendicanire
placepu dipsam et eossus es dolo doluptat jum liguis
sam restrume pera sequae voluptatem qul ut parinto
do.Perrorem aperibus, voluptas pa vel is ex et facest
enimodi piditat.

Fitness-/Gymcenter: Reperferi optur sunt od geni en-
ducipsa senimo qui nobitioria volorum aribus pe veliaut
volende liaest, nobitat ibusam eaquia vellaut quatut

Reisebiiros/Yogareisen: Tectate del im quibus essit am
siminus enihil il modipis dolore, acerem hiciti as molu:
pis dolenis senihillab il erion rem dolesemate perum
haruptur sam harumqu aspefit moleniae doluptatur?
Pid quo est que res et aut maio dolut pelendi tatusdam.
volupta eperrovit, acersperum re dis est et vendagrmam
ut et velentur.

Branchenfremde Anbieter: harumgu aspelllmoleﬂll
doluptatur? Pid quo est que res et aut maio dolut pelen-
di tatusdam volupta eperrovit, acersperum re dis est et
vendaernam ut et velentur.

03 Marktanalyse

Tageszeiten - Frequenzen

sendae magnam, nis parchit asseque voluptatur, sit
ipsunt quosa voles et quis sunt aut guos aut accusan
ditibus ciisquae nitibus ate netur accat.

Atentii ssitend itiorep tatiae voluptati te volorro volupta
temporiam, vero vent fugitas nobitas simusdamt nihil-
laut eaquatur senimus modis velendeligni doluptae et.

9 Uhr

Morgens Mittags

Wochentag - Frequenzen

Shigendi molestize deterruisset ad mea. Quaestio assen-
tior reformidans ei nec, per autem possit eloguentiam
cu, velit causae vocibus est te, Quo no nibh graeci acc.
Tectate del im quibus essit am siminus enihil il medipis
dolore, acerem hiciti as molupis dolenis senihillab il
erion rem dolesernate.

il

Montags Dienstag Mittwoch Donner:
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So geht der Kramer
Businessplan

Damit Sie sich vorstellen kdnnen, wie unsere
Zusammenarbeit aussehen konnte und wie ich
beim Erarbeiten |hres Businessplans vorgehe,
hier eine Ubersicht (iber die Projektphasen:

Formular ausfiillen &
Telefonischer Erstkontakt

Sie erhalten eine
schriftliche Offerte

Informationsaustausch mit Ihnen
(Ihr Zeitaufwand ca. 2h)

Ich erstelle Ihren Businessplan und
bleibe in Kontakt mit Ihnen

Sie erhalten den
Businessplan

Feedbackrunde &
Projektabschluss

Personlich -
bis zum Ziel

Bestellen Sie einen Kramer Businessplan,
bekommen Sie es mit mir zu tun - aus-
schliesslich mit mir: Patrick Kramer.

Ich erhebe alle Daten, Zahlen und Informationen flr Ihren mass-
geschneiderten und modularen Businessplan personlich! Im
Vergleich zu einigen Konkurrenten bringt lhnen das zum einen
den Vorteil, dass Sie garantiert keine maschinell oder anonym
erfassten Inhalte bekommen, und zum andern profitieren Sie
von meiner langjahrigen Erfahrung als Unternehmer und Finanz-
analyst. Weiter unten erfahren Sie mehr tGber mich.

Nutzen Sie meine Erfahrung!

Ich stehe Ihnen mit meinem Wissen und meinem uber die Jahre
aufgebauten Netzwerk fir lhren persénlichen Businessplan zur
Seite.

Dies als
Eidg. dipl. Wirtschaftinformatiker, Eidg. dipl. Finanzanalyst
AZEK und CFA® - Chartered Financial Analyst
Fihrungspersonlichkeit mit langjéhriger Berufserfahrung in
Personal-, Projekt- und Fachfiihrung von Teams
Mehrfach erfahren in Aufbau und Fiihren heterogener (Kultur,
Alter, Geschlecht, etc.) und bereichslbergreifender (IT,
Business) Teams und Projekten. Beides auch auf globaler Basis
Uber 15 Jahre erfolgreich mit eigener Unternehmens-
beratungsfirma mit Schwerpunkt Risiko-Modelle, Projekt-
leitung, Business Analyse und dem Design von komplexen
Systemen und Anwendungen



KRAMER
BUSINESSPLAN

Kramer Businessplan GmbH
Hochwachtstrasse 28F
8400 Winterthur

079 617 39 69
info@kramerbusinessplan.ch
www.kramerbusinessplan.ch

Jetzt kostenlos
und unverbindlich
eine Offerte
einfordern.




