
Passt Ihre Geschäftsidee 
auf den Markt?

Der Kramer Businessplan bringt Antworten



Ebnet den Weg  
zum Erfolg

Glückwunsch! Sie sind bei der erfolgreichen
Umsetzung Ihrer Geschäftsidee einen ent­
scheidenden Schritt weiter!

Fakt: Ein guter Businessplan kann den Erfolg 
Ihrer Geschäftsidee oder Ihres Unternehmens  
am Markt nachhaltig steigern!

Fakt: Kramer erstellt für Sie einen individuellen 
und detaillierten Businessplan in erstklassiger  
Qualität für einen fairen Preis!

Fazit: Unternehmerinnen und Unternehmer,  
die mit dem Kramer Businessplan arbeiten,  
bestätigen Ihnen das!



Viele Wege führen  
über den Businessplan
Es gibt keinen Grund, keinen Businessplan zu erstellen. Sie er­
höhen nicht nur die Chancen, mit Ihrer Geschäftsidee oder Ihrem 
Unternehmen längerfristig erfolgreich am Markt zu bestehen. 
Mit einem guten Businessplan überzeugen Sie auch potentielle  
Geschäftspartner, Geldgeber, Behörden oder Vermieter.

Die Anwendungen und Vorteile 
eines Businessplans sind vielfältig:

Firmengründung

Eine gute Geschäftsidee ist zwar wichtig, aber 
mit ihr allein haben Sie noch nichts gewonnen. 
Der Weg von der Idee bis zur erfolgreichen 
Unternehmensgründung ist lang und will geplant 
sein. Ein Businessplan ist für diesen Weg das 
beste Werkzeug.
→	 Er zeigt systematisch und nachvollziehbar  

auf, wie Ihre Geschäftsidee im Markt be-
stehen kann und welche finanziellen und 
personellen Ressourcen dazu notwendig sind.

→	 Er dient Ihnen als Kontroll- und Leitinstru- 
ment, um frühzeitig Risiken oder Fehl
entwicklungen zu erkennen – und darauf  
zu reagieren.

→	 Die Investition in einen guten Businessplan 
lohnt sich! Dank des modularen Systems 
des Kramer Businessplans profitieren 
auch Einzel- und Kleinstunternehmen von 
moderaten Kosten.

Internes Analysetool 

Auch bestehende und erfolgreiche Unternehmen 
erhalten mithilfe eines Businessplans schnell und 
effizient entscheidungsrelevante Informationen. 
Zum Beispiel bei organisatorischen oder 
strategischen Veränderungen, bei anstehenden 
Investitionen, bei der Einführung neuer Produkte 
oder Technologien oder beim Aufbau neuer Ver-
triebswege.

Darüber hinaus kann ein Businessplan ein  
begleitendes Instrument sein für:
→	 Unternehmensnachfolge
→	 Unternehmensverkauf und -übernahme
→	 Fusion, Expansion, Sanierung
→	 Neuausrichtung
→	 Kooperationen

Investorensuche / Kreditanträge

Jede Bank und jeder Investor verlangt heute 
einen Businessplan, bevor sie Geld sprechen 
oder in ein Unternehmen investieren. Der 
Kramer Businessplan ist auf der Suche nach 
geeigneten Geldgebern Ihr überzeugendes 
Verkaufsargument. Informativ, individuell und 
übersichtlich gestaltet beweist er auf einen Blick, 
was Ihre Geschäftsidee oder Ihr Unternehmen zu 
leisten vermag.

Die wiederholt positiven Rückmeldungen von 
Banken und Kreditinstituten geben uns recht.

Partnerschaften und Bewilligungen

Wenn Sie auf der Suche nach Geschäftspartnern 
sind oder wichtige Bewilligungen bei Behörden 
einholen müssen, erhöhen Sie Ihre Chancen mit 
einem Kramer Businessplan massgeblich. Es 
können Immobilienvermieter, Leasingfirmen, 
Lieferanten und andere Vertragspartner sein, die 
vor Vertragsabschluss mehr über Ihr Business 
erfahren wollen. Der Kramer Businessplan ist 
das geeignete Instrument, das Sie einem erfolg-
reichen Vertragsabschluss näher bringt.

Darum lassen sich Unternehmer*innen von Kramer 
ihren Businessplan schreiben:

Modular und individuell

Sie erhalten einen Businessplan, der genau auf 
Sie, Ihre Geschäftsidee, Ihr Unternehmen zu-
geschnitten ist. Sie kennen Ihre Zielgruppe und 
den Markt bereits? Sie haben Ihre Mitbewerber 
schon eingehend analysiert und möchten den 
Fokus auf die Finanzplanung legen? Sie sollten 
für nichts bezahlen, das Sie nicht auch wirklich 
benötigen. Der modulare Ansatz erlaubt uns, 
den Umfang Ihres Businessplans und somit auch 
den Preis auf Ihre individuellen Bedürfnisse an-
zupassen.

Persönliche Beratung

Wo Kramer drauf steht, steckt auch Kramer 
drin: Ich erarbeite und schreibe Ihren Business-
plan persönlich und stehe Ihnen während des 
gesamten Projekts beratend zur Seite. Nutzen 
Sie meine Erfahrung als Unternehmer und 
Finanzspezialist, um Ihre Geschäftsidee, Ihr 
Start-up, Ihr Unternehmen erfolgreich an den 
Markt zu bringen. Selbstverständlich beantworte 
ich auch nach Fertigstellung Ihres Businessplans 
Ihre Fragen.

Faires Preis-Leistungsverhältnis

Bei Kramer bezahlen Sie ‚nur‘ für das, was Sie 
erhalten: einen sorgfältig und persönlich aus-
gearbeiteten Businessplan. Sie bezahlen also 
ausschliesslich Aufwand - keine zusätzlichen 
Nebenkosten: transparent, fair, übersichtlich. 
Darum finden Sie ein vergleichbares Angebot  
kaum irgendwo zu denselben Konditionen.  
Machen Sie den Vergleich!

Hochwertiges Design

Ihr Businessplan ist mehr als Ihre Visitenkarte: 
Sie widerspiegelt Ihre Geschäftsidee oder Ihr 
Unternehmen gegen aussen – nicht nur inhalt-
lich, sondern auch optisch. Dies ist wichtig, wenn 
Sie Geldgeber, Partner, Mitarbeiter, Lizenzgeber 
und andere Stakeholder überzeugen wollen. 
Ein Kramer Businessplan berücksichtigt bei 
der Form und der Gestaltung immer auch Ihr 
individuelles Business. 

Verlässliche Aussagen und Zahlen
Auf die berechneten Zahlen und erhobenen 
Daten in Ihrem Businessplan können Sie sich 
verlassen! Mit sorgfältig ausgesuchten Daten-
quellen, langjähriger Erfahrung und intelligenten 
Tools erzielen wir ein Maximum an Qualität. Zu-
dem führen wir nach einem Auftrag gemeinsam 
mit Ihnen eine Qualitätskontrolle durch und be-
arbeiten die Daten bei allfälligen Abweichungen 
kostenlos nach.



Die Module des 
Kramer Businessplans

Modul 
Basis

Mit dem Basismodul des Kramer Businessplans erhalten 
Sie alle relevanten Informationen für die Gründung oder 
die Analyse Ihres Unternehmens. Je nach Ausrichtung 
oder Bedarf lässt sich das Basismodul um weitere für 
Ihr Geschäftsvorhaben wichtige Module wie dem Modul 
Marketing, dem Modul Marktanalyse und/oder dem  
Modul Konkurrenzanalyse erweitern – individuell, wie  
versprochen. Mit dem Basismodul erhalten Sie diese 
sorgfältig ausgearbeiteten Inhalte:

Modul 
Marketing

In immer stärker umkämpften, 
individualisierten und digi
talisierten Märkten kann ein 
überzeugendes  Marketing-
konzept das Zünglein an der 
Waage spielen. Es überrascht 
somit nicht, dass Banken 
und Kreditinstitute wie auch 
Investoren heute verstärkt ihr 
Augenmerk auf den Marketing-
plan der Anträge richten. 
Grund genug, ein detailliertes 
Marketingkonzept in die Er-
arbeitung des Businessplans zu 
integrieren.

Im Marketingmodul des 
Kramer Businessplan 
 enthalten sind:
→	 Zielgruppen/Zielkunden
→	 Unternehmensstrategie
→	 Produkt-, Preis- und  

Distributionspolitik
→	 Kommunikation  

(Online- und Offline Aktivitäten)
→	 Marketing Planung  

(logische, zeitliche  
Abhängigkeiten)

→	 Marketing Kontrolle  
(Einsatz der Ressourcen)

Modul 
Marktanalyse

Die Marktanalyse stellt Ihr 
Marktumfeld möglichst objektiv 
und neutral dar. Dies ermög-
licht Ihnen, Ihre Positionierung 
im Markt zu prüfen und sie, 
falls sinnvoll, an die spezi-
fischen Marktgegeben-
heiten anzupassen. Für die 
Analyse Ihres spezifischen 
Marktes recherchiere ich in 
verschiedene Richtungen: 
Ich kontaktiere Gewerbe-, 
Branchen-, Wirtschafts-,  
Fach- oder Berufsverbände, 
beziehe Daten von Markt-
forschungsinstituten, dem 
Bundesamt für Statistik und  
zahlreichen weiteren Infor
mationsquellen, um ein viel-
schichtiges Bild zu erhalten. 

Abhängig von Ihrem Zielmarkt 
kann Ihnen die Marktanalyse 
wertvolle Informationen liefern 
zu:
→	 Marktanteile, Absatz, 

Umsatz
→	 Marktabgrenzung,  

Marktsegmentierung
→	 Räumliche Eingrenzung  

(Regional, Land, International)
→	 Rahmenbedingungen, 

Markteintrittshürden
→	 Tendenzen, Trends,  

Konjunkturausblick

Modul 
Konkurrenzanalyse

Die Konkurrenzanalyse kann 
Ihnen bei der Ausrichtung 
Ihrer Geschäftsstrategie 
sehr nützlich sein: Suchen 
Sie eine Nische neben Ihrer 
Konkurrenz? Wollen Sie die 
Nummer eins auf dem Platz 
angreifen? Die Konkurrenz-
analyse hilft Ihnen diese 
und weitere Fragen zu be-
antworten:

→	 Wer sind meine poten
tiellen und tatsächlichen 
Konkurrenten?

→	 Wie sieht ihr Angebot aus?
→	 Was machen sie besser?
→	 Wie sind die Zahlungs- und  

Lieferbedingungen?
→	 Gewähren sie Rabatte oder 

Sonderangebote?
→	 Auf welche Zielgruppen 

konzentrieren sie sich?
→	 Ist mein Standort wirklich 

geeignet?
→	 Welche Nische kann ich 

besetzen?
→	 Stimmt meine Preispolitik?
→	 Kann ich mich mit meinem 

Marketingkonzept hervor-
heben?

Geschäftskonzept
→	 Management Summary
→	 Geschäftsidee
→	 Unternehmung
→	 Produkte &  

Dienstleistungen
→	 SWOT-Analyse

Finanzplan
→	 Umsatz & Kosten
→	 Investitionen & 

Finanzierung
→	 Break-even Analyse
→	 Payback Analyse
→	 Szenario Analysen
→	 Erfolgsrechnung
→	 Bilanz
→	 Mittelflussrechnung  

(Cash Flow)
→	 Kennzahlen
→	 Anhang



Medizinaltechnik (Start-up)

«Es macht riesigen Spass mit Patrick zu arbeiten,  
weil er sehr strukturiert und mit klarer Organi
sation arbeitet und am Ende effizient abliefert. 
Patrick hat einige für uns besonders wichtige  
Zeit in die Finanzen investiert. Sein Beitrag ist 
hier besonders wertvoll, weil er extrem viel  
Erfahrung in dem Bereich hat. Insofern sind wir 
mit der Zusammenarbeit wirklich sehr zufrieden 
und können Patrick nur wärmstens weiter-
empfehlen.»
Dr. Sophia Borowka, Geschäftsführerin Caressoma AG



Fahrrad Fachgeschäft

«Patrick Kramer hat mir nach einem kurzen, sehr 
konstruktiven Interview einen hervorragenden 
Businessplan erstellt, den ich im Zuge meiner 
Firmengründung sehr gut nutzen kann. Ich 
bin ab dem Resultat sehr zufrieden. So konnte 
ich mich auf andere Tasks meiner Gründung 
konzentrieren. Die Kosten dafür waren ebenfalls 
unvergleichbar günstig. Ich würde den Business-
plan sofort wieder von Patrick Kramer erstellen 
lassen.»
Marco Suozzi, Inhaber Gümmelei GmbH



Yogastudio

«Die Kompetenzen, das hohe Engagement 
und die Leistungen von Patrick Kramer haben 
mich sehr überzeugt. Obwohl die Materie Yoga 
für Patrick Kramer neu war, hatte ich inner-
halb kurzer Zeit einen sehr umfangreichen, 
detaillierten und plausiblen Businessplan in  
der Hand. Ich würde Patrick Kramer jedem  
Neugründer weiterempfehlen.»
Renate Schwarber, Inhaberin Yoga Mandira



Formular ausfüllen &  
Telefonischer Erstkontakt

Sie erhalten eine  
schriftliche Offerte

Informationsaustausch mit Ihnen  
(Ihr Zeitaufwand ca. 2h)

Ich erstelle Ihren Businessplan und  
bleibe in Kontakt mit Ihnen

Sie erhalten den 
Businessplan

Feedbackrunde &  
Projektabschluss

So geht der Kramer 
Businessplan
Damit Sie sich vorstellen können, wie unsere  
Zusammenarbeit aussehen könnte und wie ich 
beim Erarbeiten Ihres Businessplans vorgehe, 
hier eine Übersicht über die Projektphasen:

Persönlich –  
bis zum Ziel
Bestellen Sie einen Kramer Businessplan,  
bekommen Sie es mit mir zu tun – aus­
schliesslich mit mir: Patrick Kramer. 

Ich erhebe alle Daten, Zahlen und Informationen für Ihren mass-
geschneiderten und modularen Businessplan persönlich! Im  
Vergleich zu einigen Konkurrenten bringt Ihnen das zum einen  
den Vorteil, dass Sie garantiert keine maschinell oder anonym  
erfassten Inhalte bekommen, und zum andern profitieren Sie  
von meiner langjährigen Erfahrung als Unternehmer und Finanz-
analyst. Weiter unten erfahren Sie mehr über mich.

Nutzen Sie meine Erfahrung!
Ich stehe Ihnen mit meinem Wissen und meinem über die Jahre 
aufgebauten Netzwerk für Ihren persönlichen Businessplan zur 
Seite.

Dies als
→	 Eidg. dipl. Wirtschaftinformatiker, Eidg. dipl. Finanzanalyst 

AZEK und CFA© – Chartered Financial Analyst
→	 Führungspersönlichkeit mit langjähriger Berufserfahrung in 

Personal-, Projekt- und Fachführung von Teams
→	 Mehrfach erfahren in Aufbau und Führen heterogener (Kultur, 

Alter, Geschlecht, etc.) und bereichsübergreifender (IT, 
Business) Teams und Projekten. Beides auch auf globaler Basis

→	 Über 15 Jahre erfolgreich mit eigener Unternehmens-
beratungsfirma mit Schwerpunkt Risiko-Modelle, Projekt-
leitung, Business Analyse und dem Design von komplexen 
Systemen und Anwendungen



Jetzt kostenlos  
und unverbindlich 
eine Offerte 
einfordern.

Kramer Businessplan GmbH
Hochwachtstrasse 28F
8400 Winterthur

079 617 39 69
info@kramerbusinessplan.ch
www.kramerbusinessplan.ch


